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Dieses Buch zeigt erstmals den in 12 Phasen aufgegliederten Ablauf des professionellen Verkaufsgepsrauml;chs mit 
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einer logischen und chronologischen Struktur und vielen nachvollziehbaren und leicht anwendbaren Tipps zur 
Umsetzung.Das Buch ist ideal fuuml;r den Einsteiger in das Thema Verkaufen und lesenswert fuuml;r jeden, der neue 
Impulse gewinnen mouml;chte. Es liest sich schnell und einfach und uuml;berzeugt durch einen uuml;bersichtlichen 
Aufbau und groszlig;e Praxisnauml;he.Aus dem Inhalt:Vorbereitung, Eigenmotivation, Begruuml;szlig;ung, 
Gesprauml;chseinstieg, Bedarfsanalyse, Prauml;sentation, Einwandbehandlung, Preisverhandlung, Kaufbereitschaft 
herbeifuuml;hren, Abschluss, Verabschiedung, Nachbereitung


